2 40 ani

d" Masculin

© Chisinau

& 40 000 MDL

f

Preferinte

e Full-time

Limbi
¢ Romana - Fluent

¢ Rusa - Fluent
e Engleza - Fluent

Permis de conducere

Categoria: B
Cu automobil personal

RABOTA

Datele de contact sunt contra cost. Detalii
aici: https://www.rabota.md/ro/prices/cv

Administrator, Director,
Manager Supply
Manager, Top manager

Despre mine

- MS- Office

- MS- Excell

-1C

- Adobe Photoshop

- Adobe Lightroom

- Conducator auto cat. B

Experienta profesionala

Supply Manager - Acvila Grup

lunie 2017 - Prezent - 7 ani 6 luni

-Negocierea si incheierea contractelor cu furnizorii;
-Analiza preturilor pietii de materie prima

-Elaborarea documentelor de achizitii (cereri de oferta, ordine de
producere, ordine de incarcare a marfii)

-Urmarirea termenelor de realizare a comenzilor de achizitii,
verificarea respectarii acestora;

-Monitorizarea stocurilor la furnizori

-Gestionarea relatiilor cu furnizorii ,identificarea de noi furnizori
(negocierea conditiilor de plata si de livrare)

-Colaborarea cu departamentele companiei in vederea asigurarii
materialelor necesare pentru realizarea planului propus

-Evidenta reclamatiilor sau neclaritatilor aparaute in urma
importului necalitativ

-Planificarea importului de materie prima impreuna cu
departamentele in cauza

-Deplasari saptaminale la uzina producatoare .
-Prezentarea planului saptaminal de plati la furnizori
-Verificarea soldurilor cu furnizorii

-Monitorizarea intrarilor de materie prima de la furnizori

Administrator - Auto-Office SRL
Aprilie 2016 - lunie 2017 - 1 an 3 luni
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-Mentinere aparcului auto

-Deschiderea parcului de vinzari auto

-Implimentarea solutiilor de marketing pentru vinzarile auto
-Gasirea sponsorilor pentru reclama

-Asistenta si trainingul noilor lucratori

-Importul autoturismelor

-Vinzari auto (prezentarea , semnarea contractelor)
-Crearea si mentinerea relatiilor cu clientii existenti

Director Vinzari Auto - Auto-Office
Martie 2012 - Aprilie 2016 - 4 ani 2 luni

-Mentinere aparcului auto

-Deschiderea parcului de vinzari auto

-Implimentarea solutiilor de marketing pentru vinzarile auto
-Gasireasponsorilor pentru reclama

-Asistenta si trainingul noilor lucratori

-Importul autoturismelor

-Vinzari auto (prezentarea, semnarea contractelor)
-Crearea si mentinerea relatiilor cu clientii existenti

Referent Leasing - ICS “BT Leasing MD"” SRL
Februarie 2010 - Mai 2012 - 2 ani 3 luni

-Promovarea si vinzarea produselor de Leasing financiar.
-Monitorizarea si mentinerea parcului auto
-Inmatricularea autoturismelor finantate la CRIS REGISTRU
-Evidenta si aprovizionarea cu combustibil

Manager vinzari - import - Auto-Frame FM
Septembrie 2008 - lanuarie 2010 - 1 an 5 luni

-Vinzari Auto
-Devamarea autoturismelor prin intermediul Brokerului vamal
-Importul autoturismelor din Ungaria si Statele Unite.

Ofiter Credite - BC " MoldovaAgrolndbank” SA
Noiembrie 2007 - Octombrie 2008 - 11 luni

-Vinzarea produselor creditare
-Atragerea clientilor noi
-Monitorizarea Clientilor
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Domeniul dorit

e Management

Studii: Superioare

ASEM

Absolvit in: 2007
Facultatea: Finante
Specialitatea: Economist

Cursuri, training-uri

Macip Contabilitate
Absolvit in 2016
Organizator: Macip
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